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Secuderm se lance a I'assaut des grands comptes

PME EN CROISSANCE

La jeune entreprise a con¢u un pansement étanche révolutionnaire adaptable a tous types d’applications.
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« NOUS AVONS INVESTI DANS SECU-
DERM car son produit correspond

a une véritable rupture tech-

nologique dont nous voulons
« booster » le développement
commercial », souligne Michel
Vacher, président du club pro-
vengal de « business angels »,
n’“‘l-dl‘d Vl"'-i)fdl"
ASSOCIe & Mediterranee
sement pour entrer & hauteur de
17 % au capital de la société.
Fondée en 2005 a Aub:}gne
(Bouches-du-Rhone) par Eric
Gilli, Secuderm sest dabord
iée, durant deux ans, a la
concrétisation de son idée : un
pansement 100 % étanche et
résistant, combinant gel adhésif

et film plastique, pour proté-
ger une plaie, un cathéter, une
compresse... sous la douche, & la
piscine, lors d'activités sportives

« Jai commercialisé mon
produit tout seul auprés de ces
clients, principalement sur le
Sud-Est. Mais il me fallait pas-

intenses engendrant sueur et ser aune stratégie plus élaborée,
mouvements. d'olt ma recherche d'in-
Forte dune valida- vestisseurs fin 2010 »,
tion médicale et sou- Lajeune explique Eric Gilli.
tenue par la plate-for- entroprise La jeune entreprise va
me dinitiative locale ésormais se concen-
d’Aubagne, Réseau En- va désormais trer sur les grands
treprendre PACA, Oséo se concen- comm% :  armées,
et la région PACA, établissements de
Ventreprise a décroché TFEFSUFIES  ooins et organisations
plusieurs références et  armées, non gouvernementa-
pas des mondres : les jos établis- les, etc. Et s'adresser
nageurs de combat du aux particuliers, via
servicedesantédesAr- Sementsde  le site internet qu'elle
mées, la police fluviale ggins ot lancera en février pro-
de Paris, I'lfremer, des chain, ou elle mettra
hépitaux et clini les organi- mieux en valeur les
un résea:;e 200 phar- = sations non témoignages - d’u(tli;i-
macies, ion- . sateurs satisfaits -
nels de la plongée et du gouverne- rents, patients; spor-
nautisme, etc. mentales. tifs, ete.), ainsi que les

oim s

publications médicales qui ont
parlé de son pansement.

En outre, les pharmacies ne
seront plus traitées en direct,
mais via un distributeur qui
reste a trouver. Deux recrute-
ments sont récemment inter-
venus, 'un & vocation commer-
ciale, l'autre administratif,
pour structurer Ientrepri-
se. Par ailleurs, une ving-
ta.nlne dz maisons de retrai-
te l'expérimenteraient pour
les soins d'escarres. Tandis
qu'une quinzaine d'établis-
sements de soins ont mis le
pansement 4 l'essai, notam-
ment pour leurs patients en
dialyse.

« La mayonnaise semble

re, confie Eric Gilli.
En 2011, je table sur un
chiffre d'affaires de 250.000
Curos. »
JEAN-CHRISTOPHE BARLA, A MARSEILLE




Biomiscanthus.
Du roseau au plastique

Transformer - un
roseau - le Miscanthus
giganteus - en bioplastique:
tel est le pari un peu fou que
s'est lancé il y aune dizaine .
d'années René Marchal,

© créateur, en 2009, de la hol- .
. ding Biomiscanthus France,
basée 3 Martigues.
«Pendant des années, jai
testé différentes machines, affiné les formules algo-

rithmiques, afin d'obtenir e mst__mat que je souhai-
tais, explique-t-il. Aujourd’hui, avec un pétrole dont le -

prix, nous le savons, ne baissera plus, les bioplasti-
ques ont véritablement le vent en poupe. Mais tous

ceux qui sant sur le marché sont réalisés-a base de

| matiéres premiéres alimentaires. Et pour cela, on

. défourne malheureusement un: pan important: de -

agriculture. Le Miscanthus, Lui, est uni

invasif, ‘qui séche sur plan durant Uhiver. Le cycle de'

_we du B|om\scanthus dela matlere premlere au pro-.

« la: fois: bmdegradahLe et ccmpogtahlen

René Mar— ‘;
chal qui e’sﬂme simplement «pﬁéndre a la nature ce’

nombreuses appllcatlons « Nous al{
2 mler temps cibler le marché du mon

: René Marchal a chois
1 € sa formule «un peu <
Nutella ou Coca-Cala:: :

La société est actuellement an quéte de ﬁnancements ¢

afin de lancer lindustrialisation de ses prodmts.'

Inside Secure. Miser sur les
codes-barres électronigues

La société aixoise Inside Secure, leader des
semi-conducteurs pour les transactions sécurisées et
Uidentification numérique, devient le premier fabricant de
solutions NFC [Near field communication : Communication
en champ proche] & intégrer les codes-barres
électroniques de Kovia. Une nouvelle catégorie de
codes-barres A radio fréquence «qui permet d'ajouter de
lintelligence aux éléments qui font partie du quotidien».

PSI-Electronics. Rachetée
par Maya Technologies

La société aixoise PSI-Electronics, créée en 1996, qui
intervient sur le marché de ta R & D microélectronique
pour le compte de grands acteurs internationaux, vient
d'étre reprise par le grenobleis Maya Technologies,
spécialisé dans la conception de composants
microélectroniques embarqués. Une alliance
stratégique qui donne naissance & une structure dont
le chiffre d'affaires 2011 devrait dépasser les 10 M€,
pour 110 collaberateurs répartis sur cing sites.

Kinedo
Une innovation
‘pour les parois de douche

La société Kinedo, basée & La Ciotat et & Chéméré
[44), vient de breveter un systéme de montage propre
el esthétique pour les parois de douche. Le joint
silicone a ainsi cédé la place au joint mousse
autocollant, invisible et efficace. Kinedo est le leader
francais de la conception et la production de parois,
cabines de douches et de baignoires balnéo. Les
produits de Kinedo (500 salariés) sont distribués par
les grossistes en sanitaires et salles de bains,

simple
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Pablo Gluschankof, créateur de la société Amikana Biologics, dans les locaux de I'entreprise, hébergée au sein de La Timdne, & Marseille.

«J'ai levé 440.000 euros grace

a

Alumni Entreprendre}.. »

——
e SON DEFI Amikana Biologics, start-up dans le secteur bio médical, installée 3
Marseille, souhaitait lever des fonds pour financer sa recherche et développement.

Le projet d'Amikana est

& néen 2005, J'étais cher-
cheur au CNRS et nous
avons travaillé & partir

d'un développement interne sur
une technologie visant a analyser
la résistance des patients aux
médicaments contre le VIH. Nous
aidons ['lndustrie pharmaceuti-
que 3 créer des médicaments g
entralneront le mains de résistan-
ce possible. Motre projet a été
incubé au sein d'Impulse & Cha-
teau-Gombert et nous avons
emporté de nombreux concours
liés a la création d'entreprises.
Nous avons ainsi pu vivre pen-
dant deux années gréce au sou-
tien de l'université, du CNRS et
au crédit impdt recherche. Début
2009, j'ai compris que si nous sou-
haitions aller plus loin, nous avi-
ons réellement besoin d'une aug-
mentation de capital. Notre objec-
1if est de vendre des services, et
des kits diagnostics pour ['analy-

se de a résistance aux médica-
ments sous forme de licence. La
validation clinique de notre pre-
mier produit, ciblant la résistan-
ce aux médicaments anti-VIH,
sera achevée & L'été 2011, Je suis
alors entré en conlact avec des
fonds d'investissements, mais ils
m'ont rapidement fait compren-
dre gue ma démarche intervenait
trop tdt. Ils avaient besoin de
plus de certitude et de la réussite
de la validation clinique de notre
concept. Les fonds damorgage
mont tenu le méme discours et
certains business angels régio-
naux également. |l est trés diffici-
le de financer de la recherche et
développement. J'étais plutdt en
colére. Pour moi, un gouffre s'est
créé dans le mode de finance-
ment des starl-up. Les soutiens
existants ne misent que dans des
entreprises qui ont déja une acti-
vité et des chiffres d'affaires.
Nous essayons vainement de

copier le modéle des start-up
des années 1980 alors que nous
sommes en 2011».

Un jeu de domino

«Al'gté 2009, ['ai participé a une
réunion ol jaj fait part de mon
désarroi et cest ainsi que je suis
entré en contact avec Alumni
Entreprendre, association de
business angels basée & Aix-en-
Provence. En septembre, je pré-
sentais mon projet en séance plé-
nigre et j'ai été accompagné par
deux parrains qui ont validé mon
projet en avril 2010, Mais la puis-
sance économique d'un club de
business angels demeure limi-
tée. Je souhaitais lever 500.000 €
et ne me
proposait gque 100000 €. En
revanche, leur engagement a per-
mis ensuite de déclencher
d'autres financements, dont
nolamment CAAP Création [Cré-
dit Agricolel qui nous 2 apporté

un prét participatif. En matiére
de financement, nous sommes
face a un jeu de domino, Chague
intervenant attend que U'autre fas-
se le premier pas. Ly a eu de lon-
gues iractations et finalement,
en seplembre, l'accord d'Alumni
Entreprendre nous a permis de
boucler notre levée de 440,000 €,
auprés notamment de Primave-
ris, d'Oséa et de personnes physi-
ques. Au-dela des somme d'ar-
gent, nous profitons également
d'un accompagnement  bénéfi-
que. Les fondaleurs de Lentrepri-
se n'ont cédé qu'un pourcentage
tout a fait cohérent du capital... »

Didier Gazanhes

AMIKANA BIOLOGICS
Marseille
Pablo Gluschankef
Effectit: 4 personnes
04 9132 46 40
www.amkbiol.com

Benjamin Bout. Espoir de mode 2010

o TEXTILE Lauréat du prix Espoir de Mode, Benjamin Bout,

créateur de la marque Ben Brass Concept Store.

«Le prix Espoir de Mode va sur-
tout me permettre de profiter
d’un important accompagnement
pour pouvoir monter ma Socié-
té», explique Benjamin Bout, Si
sa marque est déposée depuis

.mars 2010, il n'est pas encore

passé & la phase de création d'ac-
tivités. Avec le prix Espoir de
Mode, il vise une échéance d'un
an pour voir ses vélements distri-
bués au sein de boutiques. « Je
recois beaucoup de demandes,
mais [atlends d'&lre vraiment
praL Je suis un créateur libre.
Mes vétements sont compliqués
et haut de gamme |, il faut donc
définir avec précision les points
de vente. Dans un premier
temps, je vise une dizaine de
détaillants multimarques dans le
Sud : Cannes, Monaco... Une fols

_que nous aurons servi parfaite-

ment ces clients, nous envisage-
rons d'autres développements.

Benjamin Bout (Photo Muriel Despiau).

Des sites de vente sur Internet
me contactent également, mais
je ne veux pas aller trop vite. Je
veux réellement consiruire une
entreprise, recruter du person-
nel et contribuer & valoriser la
couture francaise, C'est le cap
que je souhaite conserver...»

C'est suite a un stage en seconde
année de UICC & Marseille que
Benjamin Bout a rencontré Jean-
Claude Jitrais, le créateur du cuir
stretch. « J'ai découvert ['univers
de la mode et du luxe et je me
suis dit que je voulais me position-
ner sur ce créneau la », Depuis

.juin 2010, Benjamin Bout est sty-

liste free lance, Il travaille pour
la_marque marseillaise Fuego
Waien. « A la fin de mes études,
jai réalise un défilé de made
dans une boutique, au cours
Julien, & Marseille. Cette manifes-
tation m'a permis de rencontrer
Edith Gargon et Maryline Bellieud-
Vigouroux, Mes créations les ont
intéressées et |'ai ainsi envayé un
dossier au concours Espoir de
mode ». Aujourdhui, les tenuas
dessinées par Benjamin Bout
sont réalisées par des ateliers de
proximité, mais le jeune créateur
travaille avec la Maison méditer-

a tout juste 22 ans, est le

ranéenne des métiers de (a mode
a la mise en place d¢'une véritable
production. Au-dela des véte-
ments, Benjamin Bout envisage
égalernent de créer des accessoi-
res de mode, des chaussures, voi-
re des meubles,

« Marseille est une ville trés
importante pour mol, C'est [a que
je réside et ma premiére source
d'inspiration, ¢'est la rue. Voir et
analyser comment les gens s'ap-
proprient les vétements et les
assccient, Cela miinspire énormeé-
ment._», conclut-il,

D.6z.

BEN BRASS
CONCEPT STORE
Marseille
Benjamin Bout
Site internet
en cours de création
06 50 61 50 68
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Poujoulat prépare le lancement
d’une nouvelle activité

. Legroupequia .-
renoué des 2010 avec
la croissance pourrait
commercialiser
cet été un systéme
photovoltaique intégré
dansles toitures.

E

PARTHIERRY THOMAS, A POITIERS

ey

partir de son eceur de
métier — le conduit de
cheminée pour Thabitat
— le groupe Poujoulat
nen finit pas d'innover et denri-
chir sa palette professionnelle. En
dix ans, l'entreprise basée i Saint-
Symphorien . (Deux-Sévres) aura
ainsi intégré trois nouvelles acti-
vités. La dernitre en date devrait
étre lancée dés I'été prochain : il
sagit d'un systéme photovoltaique
intégré dans les toitures qui « of-
fre une étanchéité absolue, une
recherche esthétique et une totale
séeurité sur le plan technique »,
assure Frédéric Coirier, président
du directoire de Poujoulat.

Pour ce qui est des deux autres
activités, il s'agit tout d'abord de
la cheminée industrielle, inté-
grée en 2000, via la société Bei-
rens, dont les diamétres vont de

TSR N 1 P TN A H PR R

L'action Poujoulat

Cours en ewros, 3 Paris
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50 em & 6 m, leur hauteur pou-
vant culminer & 100 m. Ce sont
des engembles mécano-soudés,
installés sur site. Ensuite, en
2007, Poujoulat s'est doté dune
filiale, Euro Energie, qui a pour
vocation la production de gra-
nulés et de biiches de bois. «
travers nos deux marques Cré-
pito et Woodstock, celte activité
représente déjd 7 % du chiffre
d'affaires du groupe », observe
Frédéric Coirier.

2 TROIS AXES DE TRAVAIL

Pour accoinpagner son projet
de systéme photovoltaique inté-
gré dans les toitures, Poujoulat
engage, cette année, une grosse
opération immobiliére & Saint-
Symphorien. Quelque 3.000 m?
de bureaux seront réaménagés
et une extension de 2.000 m?
des béatiments construite pour
recevoir la salle dexposition,
T'accueil etla formation, De plus,

2010

201

Tensemble du site sera-chauffé
an bois grice i une chaufferie
4 voeation pédagogique et de
recherche. Uinvestissement to-
tal sera de l'ordre de 12 millions
d'euros. A noter par ailleurs que
la société investit 11 autres mil-
lions d’euros & Buzangais (Indre)
dans une unité de production de
biiches de ‘bois haute qualité.
Elle devrait étre opérationnelle
en septerubre prochain.
Apresune année 2009 plombée
par la crise financiére, Poujoulat
a renoué avec la croissance en
2010 (+ 10 % environ). Le grou-
pe, repris en 1975 par Yves Coi-
rier, pére de l'actuel président,
devrait faire ressortir un chiffre
daffaires de quelque 150 mil-
lions d’euros pour un effectif de
1.250 personnes dont 1.100 en
France, Poujoulat, coté sur le Se-
cond Marché depuis 1988, puis
sur Alternext depuis juin der-
nier, regroupe 15 sociétés dont
7 & Pétranger. « Lors de la crise

sais et de recherche des industries
de la cheminée} est un laboratoire
de recherche appliquée en évacua-

* tion de fumée. Au départ, il assurait
le contréle qualité (produits et
matériaux) du groupe. Son activité
sest étendut a la R&D. L'squipe
d'ingénieurs et de techniciens
effectue aussi bien de la recherche
fondamentale que de la recherche
appliquée en lien avec les services
technigue et marketing.

financiére, laction a ¢té divisée
par deux, descendue jusqua

65 euros. Depuis la mi-2010, -

elle connait une progression ré-
guliére. Elle se situe anjourd’hui
autour de 103 euros », pointe
Frédéric Coirier.

Pour les années & venir, Pou-
joulat s’est fixé trois axes de tra-
vail : « D'abord lefficacité éner-
gétique de nos conduits qui,
équipés de récupérateurs de
chaleur, réduiront la consom-
mation dénergie ; ensuite, le
développement de conduits
qui favorisent Tutilisation du
bois énergie ; enfin, le design
et la poursuite de la qualité de
nos produits..» Car, souligne
le dirigeant, « le consomma-
teur demande maintenant une
personnalisation de ses sorties
de toit, plus modernes et plus
esthétiques ». -Son service de
R&D, constitué d’'une trentaine
d'ingénieurs et techniciens, y
travaille activement.

¥ AOUTAIRE/REETRURATION

Greensushi veut aller vite pour créer son réseau

Lenseigne de restauration rapide & base de poissons crus aura besoin de partenaires pour passer 4 la vitesse supérieure.

b

EN MOINS D'UN AN, Greensushi a
créé un laboratoire de fabri-
cation & Lormont (Gironde) et
deux restaurants a Bordeaux,
soit un investissement de 1 mil-
lion d'euros. Un rythme soutenu
pour ses deux créateurs, Gérard
de Raigniac, le président, et
Christian Roellinger, le direc-
teur général. Le premier connait
bien le marché de la restaura-
tion rapide, le second qui a évo-
lué dans Tunivers des high-tech
a mené, au cours de sa carriére,
des opérations de développe-
ment et dacquisttion dentrepri-
ses. Leur idée ? Surfer sur le
succeés des sushis en choisissant
Poption de la restauration rapide
avec un concept facilement du-
plicable.

Les deux partenaires ont sé-
lectionné Bordeaux pour leur
test car la taille de Fa.ggiomé—

ration Jleur permettait d’im-
planter plusieurs restanrants

et danalyser le concept dans sa
globalité. « Une unité de fabri-
cation peut fournir deux 4 qua-
tre restaurants plus un a troig
corners », explique Christian
Roellinger. Celle de Bordeaux
devrait approvisionner dautres
restaurants et des corners dans
des endroits passants comme
Taéroport, la gare ou une gale-
rie marchande. Actuellement,
les ventes se partagent entre la
consommation sur place (32 %),
les produits emportés (40 %) et
la livraison (28 %). Par ailleurs,
quelques traiteurs et des pois-
sonniers passent des comman-
des en direct. Léguipe compte
une quarantaine de salariés po-
lyvalents. En 2010, Greensushi
a réalisé un chiffre d'affaires de
300.000 euros sur six mois. Les
objectifs sont fixés & 1,2 million
d’eurosen 2011.

I LIVRES EN VELOS ELECTRIQUES

Lentreprise a fait un travail de

fond en amont pour garantir la
régularité et Thygiéné. La premié-
re exmnbauche a été celle de Iings-

20105

Fabrication et vente en
direct de sushis frals

Vayres (Gironde)
40

300000 euros

nieur qualité. « Le poisson cru est
trés sensible », souligne Christian
Roellinger. Les sushis frais sont
fabricués deux fois par jour et les
26 menus, dont 7 bio, sont pré-
sentés sur platean filmés, Entre
le laboratoire et le consommateur
final, personne ne touche plus di-
rectement les préparations.
Greensushi n'a pas de vert que
son nom. Les menus ont les la-
bels PEFC et Imprim'vert, les
cartons des boites menus sont
en carton recyclable, les embal-
lages des salades et les gobelets

sont en PLA (acide polylactide,
bioplastique dorigine végétale
renouvelable) et les livraisons
se font en vélos. électriques. La
stratégie de développement de
Greensushi passera sans doute
par la franchise. Avant darri-
ver & ce stade, Tenseigne devra
continuer & investir pour avoir
des références chiflrées dans
le temps et sur différentes zo-
nes géographiques. Au cours de
cette phase intermédiaire, elle
aura besoin de financements.
CLAUDE MAKDRAUT, ABORDEAUX

————
AmiKana -
BioLogics fait
parler la levure

La technologie utilisée
pour tester I'efficacité

des médicaments entre en
phase d’essais cliniques.

At i A fineeg hed

DEUX FOIS LAUREATE DU CONCOURS
national de la création d'entrepri-
se de technologie innovante, en
2005 et 2008, Amikana Biologics
commence 4 toucher an but. La
société marseillaise, créée par Pa-
blo Gluschankof, entame les es-
sais cliniques, sur des échantillons
sanguins, de sa technique de dia-
gnostic de lefficacité des médica-
ments. Sils savérent concluants,
elle devrait enregistrer ses pre-
miéres ventes en fin dannée. Pour
financer cette phase indispensa-
ble a toute « jeune pousse » bio-
tech, elle a levé 440.000 euros
aupres de plusieurs partenai

mni Entreprendre et Grand Delta,

U 5 ) S Wa¥ H O
du Crédit Agricole Alpes-Pro-
vence, Oséo, Primaveris... « Nous
nous donnons deux ans pour
commercialiser un kit de dia-
gnostic de résistance au VIH, soit
en partenariat avec un industriel,
s50it sous licence », explique Pablo
Gluschankof.

£ REFLEXION SURLEFUTUR

Linnovation brevetée dAmiKana
BioLogics utilise les propriétés de
la levure, trés proches des cellu-
les humaines, pour analyser la
résistance de protéines virales
aux médicaments concus pour les
anéantir. Elle permettra d'amé-
liorer les thérapies proposées aux
malades, dans le cas, notamment,
de VIH ou d’hépatite,C, en éva-
luant la réelle efficacité du trai-
tement. « Nous espérons réduire
‘la marge derreur des outils de
diagnostic existants », confie le
dirigeant. Le premier chiffre d’af-
faires est prévu pour 2012. Pour
préparer sa croissance, la société
de 5 personnes, qui prévoit uhe
quinzaine de recrutements sur
trois ans, songe a changer de lo-
canx, alors qulelle réside encore
dans la faculté de médecine de
la Timone, & Marseille. Et elle ré-
fléchit aussi au futur de sa gam-
me : « Nous avons des idées sur
dautres maladies non infectieu-
ses. Nous ne serons pas seulement
une société de diagnostic VIH. »
JEAN-CHRISTOPHE BARLA, A MARSEILLE
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METALLURGIE

13. MARSEILLE. Auxiliaire de
Ferblanterie Metal 13 et sa holding
Financiére de Roquevaire SAS ont
été placées en redressement judi-
ciaire. Ce petit groupe est issu de la
reprise, en 2006, de I'Auxiliaire de
ferblanterie (Marseille), expert dans
P'emboutissage et la tolerie de grande
précision pour l'aéronautique ou
T'automobile, par Metal 13
(Roquevaire), spécialisé en tolerie
industrielle. Regroupé sur un site
commun marseillais, depuis 2007,
dans le parc Valentine vallée verte
(SI 578. CA 2009 : 2,57 M€, RN :
-394 K€, effectif : 25).

Mandataire : Me Jean-Pierre Louis
(Marseille), administrateur :

Me Michel Gillibert (Marseille).

ENVIRONNEMENT

13. MARSEILLE. Phocéenne des
eaux Sarl et Société phocéenne d’au-
tomatisme et de maintenance Sarl
(BET), les deux sociétés du groupe
Phocéenne des eaux, spécialisé dans
P'assainissement des eaux et la créa-
tion de stations d’épuration (SI 676),
ont été placées en redressement judi-
ciaire simplifié. Le petit groupe qui
s’est bien développé a I'international
avec le soutien de I'Apex, est trés
présent en Afrique de I'ouest, au
Congo, au Cameroun et au Gabon et
il s'est implanté a Bucarest en
Roumanie en 2009 (CA 2008 :

6,2 M€).

Mandataire : Me Laure Simon
(Marseille).

TRANSPORT

13. MARSEILLE. La Société marseil-
laise de distribution et de transport
Sarl, société de transport de fret
interurbain, a été liquidée

(CA 2008 : 4,1 M¥€).

Liquidateur : Me Michel Astier
(Marseille).

COMMERCE

13. LES-PENNES-MIRABEAU.
Franco Italienne de trading Sarl, une
société spécialisée dans la récupéra-
tion et le négoce de tous métaux, a
été placée sous procédure de sauve-
garde (CA 2010 : 2,08 M€).
Mandataire judiciaire :

Me Dominique Rafoni (Aix),
Administrateur judiciaire :

Me Emmanuel Douhaire (Marseille).

www.info-economique.com

BATIMENT

EPC se construit
sur [’architecture bio climatique

PC, constructeur de maisons indivi-

duelles, mas et bastides, repris en
2006 par Arnaud Burban, se développe sur le
créneau de l'architecture écologique, bio cli-
matique et des batiments a hautes performan-
ces énergétiques. Lentreprise, qui déména-
gera en juin prochain pour s'installer dans de
plus vastes locaux sur Equilles, fera de sa nou-
velle implantation, déja aux futures normes de
2020, une véritable vitrine de son savoir-faire.
En attendant, elle communique via son site
Internet (www.epc.fr) ol elle explique en ima-
ges, ce savoir-faire particulier en matiére de

construction. EPC est une des premiéres entre-

prises en Paca a maitriser le Monomur. Un produit multi
alvéolaire perspirant, plus colteux au départ (environ
+7%) mais qui ne nécessite aucune isolation et procure
un grand confort au niveau thermique.

Lentreprise, qui a des compétences diver-
sifiées, est également spécialisée dans la construction de
maisons en bois et les surélévations en hois. Notons
qu'une ossature bois est cing fois moins lourde qu'une
ossature béton. S'ajoutent a cette spécificité, la rapidité
d'exécution du chantier et un prix non prohibitif. Le site,

truction. La consultation des entrepri-
ses devrait étre engagée au troisiéme
trimestre 2011 pour une mise en
chantier début 2012. Par ailleurs, le
promoteur constructeur va engager
des travaux pour réaliser un nouvel
ensemble résidentiel a Marseille. Ce
programme haptisé Essencia prévoit
la construction de 36 logementsallant
du T2 au T4. Il verra le jour dans le
Xllle, a Sainte-Mirte. La commerciali-
sation est en cours. PB

MARITIME

83.

Quo Vadis s’adapte
pour sauvegarder

ses positions

Quo Vadis vient de terminer sa pre-
miére année comme concessionnaire
exclusif des navires de plaisance
Bénéteau pour I'Est des Bouches-du-
Rhdne, une position acquise en 2009.
Elle aura permis au constructeur sey-
nois de passer le cap d'une crise qui a
vu disparaftre ses clients britanniques.
Le CA 2010 atteindra 10,2 M€ en
|égére hausse sur le précédent. Le
PDG, Christophe Charpentier, affiche
'une hausse du camet de commandes
pour la troisiéme année consécutive”,
avec une évolution du marché sur le

Maison en briques
monoblocs.

qui présente aussi une sélection de terrains constructibles
a la vente dans le Var et les Bouches-du-Rhdne, offre éga-
lement aux clients un accés personnalisé pour suivre leur

chantier a distance. Actuellement en recrutement, |'entre-

autour d'Aix.

plan géographique et qualitatif : "si
nos clients sont toujours suisses et
nordiques une nouvelle clientéle
d'Afrique du Nord s affirme, a qui
nous avons encore vendu en 2010
cing grosses unités ; et d'autre part,
depuis 2007, nous constatons une
franche baisse des ventes de yachts a
voiles, compensée par une aussi fran-
che augmentation des ventes de
yachts a moteur, qui représentent
maintenant 70% de nos ventes". Quo
Vadis investira en 2011 essentielle-
ment dans la sécurité, la santé de ses
35 salariés, et sur la réduction des
nuisances au travail. C'est le bureau
Véritas qui a été choisi pour mener
ces audits. MN

Finances & conseil
Méditerranée : un guide
du financement

Les PME et TPE de la région en
recherche de financement disposent
désormais d'un nouvel outil pour les
orienter vers le bon interlocuteur.
Baptisé le Guide des acteurs du finan-

cement de ['entreprise en Paca, il com-

prend 38 fiches didactiques qui pré-
sentent les caractéristiques de chague
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prise recherche une assistante de direction et un conduc-
teur de travaux. Tout est sous-traité a la méme équipe
d'artisans. EPC a réalisé en 2010 un CA de 2,2 M€ hors
taxes. Elle annonce d'ores et déja un prévisionnel de 2,5 a
3 M€ pour 2011 avec des clients majoritairement situés

Béatrice Somville

structure, la nature des financements
proposés et leur stade dlintervention.
Parmi les acteurs recensés figurent les
institutionnels (Europe, Etat, Région),
les institutions de micro finance, les
business angels, les capital investis-
seurs et les banques. Une cartogra-
phie a la fin du Guide classe les inter-
venants sur un double critére : cycle
de vie et montant du financement.
L'édition papier, créée par l'association
Finances & conseil Méditerranée et
tirée a 4 000 exemplaires, est disponi-
ble au sein des différentes structures
d'accompagnement des entreprises.
Une version internet interactive
(www.financesmediterranee.com)
mise a jour régulierement devrait voir
le jour trés prochainement. CD

13

|Alumni entreprendre |

membres

Lavenir s'annonce au beau fixe pour
les business angels d'Alumni entre-
prendre. Michel Vacher, le président,
compte en effet sur le renfort d'une
vingtaine d'investisseurs potentiels
rencontrés en décembre dernier.
Lannée 2010 s'est terminée avec deux
belles opérations de financement :
Amikana Biologics (biotech) a
Marseille, tour de table de 340 K€

Photo EPC



dont 100 K€ pourfAlumni pntrepren-
dre ; Forge animation (fims d'anima-
tion), a Ventabren, financée a

300 K€, dont 175 k€ vi
entreprendre. En outre, la labellisation
du Minefi, décernée par Bercy, va Iui
faire gagner en visibilité nationale et
ui permettra de bénéficier d'une
importante subvention de fonctionne-
ment sur trois ans. "Un coup de pouce
qui servira a professionnaliser davan-
tage les services proposés aux jeunes
entreprises innovantes au sein de
['écosystéme régional et a accélérer le
nombre de projets instruits', a indiqué
Michel Vacher. Au cours des deux der-
niéres années, les 51 membres de
I'association ont investi plus d'un mil-
lion d'euros dans douze jeunes pous-
ses de la Région. ZM

13. AIX-EN-PROVENCE.
W Finance a
de nouvelles ambitions
Implanté depuis plus de 20 ans en
Paca, W Finance (Groupe Allianz)
annonce son souhait de dynamiser
lagence d'Aix-Marseille qui compte
1700 clients et représente pres de
100 M€ dactifs gérés. L'équipe, diri-
gée par Martine Ribeiro, comprend
pour 'heure huit conseillers et une
assistante basés a Aix-les-Milles.
Cest la seule implantation du

)]

(L1 13. MARSEILLE.

Didier Parakian se pare
de boutiques en Chine

idier Parakian veut habiller le monde entier. Apres

les Etats-Unis (SI 604), le groupe de prét-a-porter

féminin s'est lancé a la conquéte de la Chine. En
projet depuis cing ans, la société vient de concrétiser cette
volonté par la signature d'un partenariat avec un groupe chi-
nois de 500 magasins et I'ouverture de six magasins en |'es-
pace de quatre mois, dans des villes de prés de 10 millions
d'habitants (Shenyang, Harbin, Changsha, Chongging et
Tianjin). "La Chine est vraiment le nouvel Eldorado pour la
mode frangaise. On pensait avoir une collection un peu trop
chére, avec un style un peu trop coloré et flamboyant, mais
C'est tout le contraire. On a ainsi fait en un an en Chine ce
qu'on a mis 15ans a faire en France’, analyse Didier
Parakian. Le PDG, qui se félicite de n'avoir jamais succombé
a la tentation de faire fabriquer ses vétements en Chine,

Photos X - DR

ambitionne deésormais
d'ouvrir 18 nouveaux
magasins au cours des
18 prochains mois. La
marque mise ainsi sur
I'Empire  du  Milieu
pour booster son
développement inter-
national, apres les dif-
ficultés rencontrées sur
les marchés espagnol,
anglais et russe, cumulées a un lancement américain plus dif-
ficile que prévu en raison de droits de douane trés élevés.
Didier Parakian, qui souhaite continuer d'aller a contrecou-
rant en visant les marchés émergents, entend ensuite s'atta-
quer a I'Inde.

UNE NOUVELLE LIGNE. En parallele, le groupe, qui compte
1400 points de vente dans le monde, vient de lancer une nou-
velle ligne, "Lab by Didier Parakian", de 40 piéces a prix moyens
faibles, aprés avoir sorti une gamme pour femmes fortes,
"Anathéa by Didier Parakian". La marque s‘appréte a ouvrir un
showroom de 180 m2 & Paris. Didier Parakian espere ainsi
diversifier ses risques tout en restant sur des niches et en main-
tenant une croissance de l'ordre de 15% par an.

Le siége social
du groupe.

Julien Pompey
CA 2010 : 25 M€, CA 2011 prévisionnel : 27 M€, effectif : 45.

Quadria, leader dans les services informatiques de proximité
a developpé, en partenariat avec Intel®, une nouvelle offre
de services innovante dédiée  la gestion, la sécurisation et

Buadria commercialise une nouvelle offre de services,
basée sur La technologie Intel® vPro™, qui
simplifie la gestion des postes clients.

I'administration de parcs informatigues.

En effet, grace aux fonctionnalités de la technologie Intel® vPro™, Quadria
étend son expertise en répondant aux atientes des clients par une offre
simple et globale d'administration et de sécurisation des postes informatiques :

0 Surveillance du matériel en maintenance pro-active

€ Prise en main a distance et diagnostic du matériel en panne

© Administration des postes informatiques facilitée (sans O3, &teint)
© Sacurité des mises a jour, migration logicielle a distance

Contact :

Thierry BERENGUIER

Directeur régional PACA et Languedoc-Roussilion
Tél, +33 (D)4 99 13 71 00

t. berenguierg@quadria.fr

www, guadria, fr

Publi-Information |

Phow  DELL

Le modéle DELL Lattitude E4210 benéficie
des dermigres fonctionnalités apportées
par |a technologie Intel® vPra™

A titre d'exemple, avec un Processeur
Intel® Core™ i5-560M (2 665Ghz, 3M Dual
Core), mémoire 3 Go, disque dur 350 Go,
il est disponible au prix de 1 038 € HT
avec un support Premium vPro™ d'un an

www.info-economique.com
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